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Banco Pastor
coloca 250
millones en
emision de
preferentes

Redaccion
m Siete dias ha tardado Ban-
co Pastor en completar la
emisién de participaciones
preferentes a través de sured
de oficinas por importe de
250 millones de euros, con
un interés del 7,25% duran-
te los tres primeros afios.
El banco supera el importe
minimo de 100 millones.

Las participaciones prefe-
rentes se han emitido a un
tipo de interés del 7,25% du-
rante los tres primeros afios
y del euribor 3 meses mas
4,6% a partir del cuarto afio,
con un minimo del 6,80%.

Estos titulos permiten a la
entidad reforzar atin més sus
recursos propios al elevarse
el ratio TIER 1 aproximada-
mente en 140 puntos basicos.
Elratio del TIER 1 registrado
por Banco Pastor a diciem-
bre 2008 fue del 746%.

Amadeu Font, director
general de Banco Pastor,
seflalé que «es muy signifi-
cativo que en tan s6lo siete
dias nuestros clientes de
la red de sucursales hayan
depositado su confianza
en la solidez del proyecto
Banco Pastor a través de la
compra de Participaciones
Preferentes. No puedo estar
mas satisfecho, tanto con
nuestros clientes como con
los profesionales de Banco
Pastor».

La retribucién tanto en el
periodo a tipo fijo como en
el periodo a tipo variable,
serd pagadera con caricter
trimestral durante toda la
vida de la emision. La enti-
dad, una de las pocas que no
tiene vencimientos de deuda
alargo plazo durante el 2009,
cuenta ademds con una se-
gunda linea de liquidez y
colaterales de mas de 2.000
millones de euros.
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Dragon Cellars, soluciones
integrales para la bodega

Su producto estrella son las bodegas

Una empresa de 100% servicio,
personalizado y especializado

J. Ramén Alvedro
m El renacimiento del vino, una
bebida milenaria cuyas raices
culturales se desparraman
sobre Europa, se perfila como
uno de los acontecimientos
maés destacados durante estos
primeros afios del siglo XXI.
Considerado el elixir favorito
de los habitantes de la aldea
global en la era de Internet,
los médicos recomiendan su
consumo moderado mientras
que los economistas piensan
que desde una carta de vinos
buena puede lograrse una car-
tera de valores saneada.

Como entusiasta aficionado,
Alberto José Fuentes Figueirido
—ocon una vida a caballo entre
Espaiia y Estados Unidos— te-
nia muy claros estos conceptos.
Hace casi una década aterrizé
en Madrid donde, al comprar
un chalé, se encontré con varios
problemas al hacer su bodega
privada. «Me di cuenta de que
ninguna empresa era capaz de
solucionar todas estas dificul-
tades. Al intentar asegurar que
el buen vino se cuide cémo se
merece, vi el nicho de mercado
para este negocio. A partir de
los correspondientes estudio
de negocio y plan de viabili-
dad, creamos Dragon Cellars
en julio del 2007 en compaiiia
de otros dos socios, Peter Li-
liendal y Marisol Lecuna. Tam-
bién acordamos la dedicacién
exclusiva de la prestigiosa di-
sefiadora Kathleen Valentini en
el mercado espafiol, al tiempo
que logramos la colaboracion
de otros expertos (endlogos,
sumilleres, etcétera) para la
obra y el mantenimiento de
las bodegas».

Aunque en Espafa existen
otras compafiias que constru-
yen bodegas, Alberto Fuentes

climatizadas proyectadas a la medida

El pragmatismo es norma en los diseios de Dragon Cellars

insiste en que «no es lo mismo.
Lo habitual es el montaje de las
bodegas modulares, en las que
se utilizan médulos ceramicos
apilados en funcién de los me-
tros cuadrados de cada pared.
Nosotros realizamos estas
obras a medida y llave en mano,
teniendo en cuenta el espacio
y necesidades de cada cliente.
Hacemos una intensa labor
de consultoria para asegurar
que esa bodega se adapte a los
gustos y demds caracteristicas
de consumo de cada persona o
empresa. En resumen nosotros
gestionamos todo el proyecto
con una gestion de empresa
100% servicio (también en la
fase posventa) personalizado
y especializado, incluyendo
las recomendaciones sobre los

mejores productos afines».

Amplia experiencia

Transcurrido méas de afio y
medio de funcionamiento de
Dragon Cellars, su fundador
y director gerente valora que
«ya poseemos personal cua-
lificado en Madrid —tienen
también una bodega exposi-
cién— y Galicia, desde donde
cubrimos toda la nacién. Somos
un equipo humano con la ilu-
siéon de emprender una nueva
aventura, pero a la vez con
muchos afios de experiencia
en el subsector. El cuidado
correcto del vino presenta
todavia un vacio relevante en
Espaiia. La evolucién es logica
y por lo tanto el balance posi-
tivo, abarcando cada vez mas

Datos basicos

Producto estrella

Exclusivas bodegas climatizadas
proyectadas a la medida de cada
cliente.

Otros servicios

Dragon Cellars lleva a cabo
igualmente el mueble botellero
selecto de disefio también a la
carta, asi como el montaje llave en
mano, la consultoria y asesoria
sobre los productos y las calidades
de las firmas vitivinicolas asi como
el resto de actividades
estrechamente ligadas (cursos de
formacioén, enoturismo, etcétera).
Si idad
El paquete de servicios constituye
una empresa Unica en Espafa. Su
lema lo resume claramente: «La
razén y la pasién por cuidar el
vino».

Lazos con Galicia

Alberto José Fuentes Figueirido
vivi6 durante numerosos afios en A
Coruiia (estudié en Los Escolapios
y en Liceo La Paz), donde siguié
veraneando mientras trabajaba en
Estados Unidos. Sus padres son de
A Pobra, y se cri6 entre A Corufia y
Nueva York. El viaja a menudo a
Galicia y serd por casualidad, pero
su ebanista es de Ourense, y su
primer cliente fue el duefio de
varios restaurantes gallegos en
Madrid. Su intencién es crear una
empresa que estreche los vinculos
entre Espafia y los Estados Unidos.
Mas i i6
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actividades —entre ellas el pa-
trocinio de la primera edicién
del torneo de golf y vino en la
Ribera del Duero—y muchos
frentes abiertos. Nuestro per-
fil de cliente es de tipo medio
alto, apasionado por el mundo
del vino, y con un mayor por-
centaje de particulares frente a
las empresas de restauracion».

Ecocelta proyecta la primera
planta gallega de biogas

M. A.
mBajo el lema de Naturaleza en
equilibrio, Ecocelta se presenta
como una novedosa empresa
gallega dedicada a la pro-
duccién de abonos orgénicos,
lombricultura y sustratos para
lajardineria. Entre sus servicios
destaca la gestién y educacion
medioambiental, aplicacion de
abonos, asesoramiento integral
y lalogistica. El equipo humano
actualmente esta integrado por
nueve personas, distribuidas en
tres departamentos.

La firma de Ponteareas se ha
esforzado en buscar las solucio-

nes mas eficaces para conseguir
un abonado orgéanico de calidad
y ecoldgico para el rural gallego.
Y ha sido merecedora de varios
galardones.

Uno de los fundadores y
actual gerente, Sergio Quiroga
Rivero, recuerda que «Eco-
celta comenz6 hace seis afios
con la recogida, gestién y el
tratamiento de los residuos
generados por las granjas, ma-
taderos y demas explotaciones
agroganaderas de Ponteareas y
alrededores. En este periodo,
la inversion total ascendid a
1.800.000 euros hasta el 2008.

Poco a poco fuimos acumulan-
do experiencia, debido a nues-
tro trabajo con una maquinaria
y mano de obra especializada,
poseer una amplia gama de
abonos y enmiendas organi-
cas y por el ahorro de costes
producido al contratar el servi-
cio y el abono conjuntamente.
Fuimos la primera empresa
gallega en obtener la certifi-
cacion ecoldgica para nuestro
abono orgédnico durante el 2007,
y en la actualidad procesamos
de media unas 4.500 toneladas
anuales de residuos agrogana-
deros gallegos».

La empresa dispone de medios adecuados para cada tarea

El ingeniero agrénomo Ser-
gio Quiroga aflade que «de
los 5.000 pasamos a los 10.000
metros cuadrados gracias a las
obras de ampliacién y moder-
nizacién de nuestras instalacio-
nes. En el afio pasado dimos el

gran salto al vender nuestro
abono orgénico también fue-
ra de Galicia y conquistar las
grandes superficies comercia-
les del subsector. Poseemos 2
patentes aprobadas para Espafia
y Portugaly, incidi6.



